
Любов Василівна 
- власниця магазину жіночої 

білизни. Як хороший керівник, вона  вирішила 
йти в ногу з часом, відкривши свій власний інтернет-
магазин. Нажаль вона, а також її персонал попри те, що 
добре розбиралися в останніх тенденціях жіночої моди, - 
з комп’ютером були на “Ви” і мало що тямили в інтернет-

торгівлі. Саме тоді вона випадково почула про компанію 
“Ефеліде”, яка вирішувала всі її проблеми, ба навіть давала такі 

переваги, які не давали всі інші. І що Ви думаєте? Вже через місяць її магазин 
з’явився на порталі.
Пані Любов дуже задоволена, адже за неї все роблять: обробляють замовлення, 
доставляють товар, рекламують, розкручують і т.д. Серед її покупців з’явилися жителі 
інших міст. Завдяки порталу у неї з’явилися клієнти які навіть не мали уявлення про 
існування її магазину. А для багатьох її постійних клієнтів стало набагато зручніше 
замовляти товари з дому. До того ж вони завжди ще щось прикуповують в інших магазинах 
порталу.
Усі задоволені, особливо Любов Василівна, яка так легко зробила свій бізнес сучасним.

Наталка 
завжди хотіла мати свого велосипеда.  Але її батьки 
постійно були на роботі, поверталися пізно і ніяк не 
могли знайти часу, щоб піти з Наталкою до магазину та 
вибрати їй триколісного друга.
Хтось на роботі згадав про портал… Цього ж вечора 
вони разом із Наталкою вибрали таку модель, яку вона 
завжди хотіла - рожевого і з кошиком. Ще 
й отримали безкоштовну 
доставку…

Батьки дуже здивувалися 
наскільки це зручно. Ще 

вони зрозуміли, що на порталі 
можна купувати й інші речі. Що 
вони і роблять відтоді. І тепер 
замість того, щоб витрачати час 
на покупки вони проводять 
цей час в парку, де Наталка 
не розлучається із своїм 
великом.
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Софійка не 
любила купатися. Як її батьки не просили, 
що не робили, - цей процес постійно 
супроводжувався криками і плачем. Але мама 
Софійки цілком випадково знайшла вихід. 
Сталося це так.
   Будучи постійним клієнтом косметичного 
магазину, мамі Софійки дали знижку 
на покупку в їхньому інтернет-магазині. 
Користаючись нагодою мама з’ясувала, що цей 
магазин є частиною порталу де багато різних 
магазинів пов’язані між собою. Зацікавлено гортаючи 
сторінки мама натрапила на книжковий магазин, де побачила 
дитячу книжечку про Атлантиду. Вона одразу пригадала 
проблеми із Софійкою. Тоді вона купила цю книжечку, а також 
підводні окуляри та інші засоби для “підводного” плавання 
в спортивному магазині, що теж був на порталі. Вона дуже 
здивувалася що можна так легко і швидко зробити покупки у 
магазинах, що розташовані в різних куточках міста…
   Щодо Софійки, то після того як вона на ніч наслухалася 
розповідей про підводне місто - вона тепер не може дочекатися 
водних процедур… постійно шукає скарби у своїй ванні.

Іруська 
- сучасна і стильна. 
В Інтернеті вона проводить 
багато часу. Коли з’явився 
портал вона одразу зрозуміла 
всі його переваги…
Найбільше її приваблює 
можливість купляти одразу в 
кількох магазинах… це вона і робить 
за що постійно отримує різні знижки і  
бонуси. Такого в Україні вона ще не зустрічала. 
Останнього разу вона придбала собі стильний MP3-
плеєр. Нажаль навушники які вона хотіла в цьому 
магазині не було, зате вона знайшла їх в іншому, ще 
й отримала безкоштовну доставку.
А ще Іруська просто в захваті від простоти пошуку 
товарів. Свій плеєр вона знайшла за лічені секунди.

Остап - професійний веб-
програміст… Інтернет - це його 
стихія. Портал “Ефеліде” - 
його улюблене місце 
покупок. Йому подобається 
простота користування 
сайтом, а також зрозумілий 
для користувача інтерфейс. 
Також йому сподобалось те, 
що можна купувати у кількох 
магазинах одночасно. Купив в одному магазині - а отримав знижку у всіх 
інших. Зареєструвався в одному - і одразу в інших. “Це революційно!” - 
каже Остап. І він має рацію…  Але найголовніше для нього - те, що не 
треба постійно бігати по місті в пошуках потрібного товару, адже все 
тут в одному місці.

Катя живе в 
іншому місті. Молода і весела… Вона годинами 

любить ходити по магазинах…
Одного разу з друзями розважались в інтернеті і 
натрапили на портал. Її, як професійну шопоманку 
одразу зацікавив магазин білизни… 
і там вона знайшла саме те 
що вона так довго шукала і не 
могла знайти в своєму місті… 
Уже через кілька днів вона 
тішилася новими сексуальними 
трусиками… :)
“Як класно!” - подумала Катя… 
розповіла своїм друзям, які теж 
знайшли щось цікаве для себе у 

Львівських магазинах.
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Галина 
і Павло - молоде 
подружжя. 
Пройшло всього кілька місяців після 
їхнього весілля. Павло як справжній 
мужчина старається підтримувати 
свою дружину і допомагати їй, 
адже в неї дуже відповідальна 
робота, через яку вона постійно 
затримується… Він допомагає їй на 
кухні, допомагає по хатній роботі, 
робить покупки замість неї, кожного 
разу купуючи щось особисто для 
неї.  А Галина просто в захваті від 
цього. Як він усе це встигає? Вона 
навіть і не здогадується про маленьку 
таємницю - Павло знає про інтернет 
портал “Ефеліде”, де можна купляти 
у багатьох магазинах одночасно і 
доставляти прямо додому. Така 
турбота Павла окупається сторицею, адже за це Галина 

дарує йому свою любов і ніжність.

Катя

Павло

Віктор 
Андрійович - молодий і перспективний 

бізнесмен. Він є співвласником мережі магазинів цифрової 
техніки. Як людина, що йде в ногу з часом, він розуміє 

перспективність електронної комерції. Тому разом із своїм 
партнером по бізнесу вирішує створити свій інтернет-магазин. 
Розглянувши різні пропозиції вони вирішують співпрацювати 
з компанією “Ефеліде”. Їх привабила оригінальність ідеї - 
портал магазинів, де покупець має змогу купувати одразу 
в кількох магазинах одночасно. Пан Віктор розуміє, що це 
дає змогу приваблювати покупців, які є клієнтами інших 
магазинів. Також Віктор Андрійович, розглянувши тарифні 
плани, які до того ж можна змінювати в будь-який момент, зрозумів одну важливу 
для нього істину - компанія “Ефеліде” сама зацікавлена в його успіху, адже чим більше 
вони продають його товарів тим більше заробляють. Це для пана Віктора - гарний фундамент 
партнерських відносин. І його вибір був правильним. Справи у нього ідуть добре, а кількість 

задоволених клієнтів невпинно росте.

Віктор 
Андрійович
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А Ви готові 
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історію успіху 
разом з нами?
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www.efelide.com
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Оренда інтернет-магазину
 1. Власний інтернет-магазин на нашому порталі, як 
частина групи магазинів.

Ви отримуєте власний стильний і функціональний інтернет-магазин, розташований на 
нашому порталі. Але це не звичайний магазин - він є складовою групи магазинів нашого порталу. 

Це означає, що покупець, стаючи клієнтом одного із магизинів групи, стає клієнтом одразу всіх інших, а також 
може купляти товари одночасно у всіх цих магазинах. Такий підхід дає можливість Вам приваблювати, залучати і 
утримувати постійних та зовсім нових клієнтів. Також завдяки акціям, які будуть діяти між магазинами покупцям 
буде вигідно купувати у магазинах групи, а не в окремих інтернет-магазинах. В цьому власне і фішка.
 

          2. Ми все робимо за Вас

Всю роботу, що стосується інтернет-магазину, та обслуговування клієнтів ми робимо самі. Для Вас це 
означає, що Ви працюєте так як працювали до цього, хіба що продаєте більше, бо отримали новий ринок збуту - 

Інтернет-користувачів.

Ідея

 Коли Ви уже маєте товар, хочете продавати 
більше і не хочете займатися всіми цими справами, пов’язаними з веденням інтернет-
магазину, його розкруткою, рекламою, з доставкою товарів і т.д. 

За що Ви 
платите?

Коли це 
вигідно?

Скільки Ви 
платите?

За власний інтернет-магазин, як частину групи інших інтернет-магазинів.• 

За те, що ми повністю його ведемо:• 
Вводимо товари• 
Вводимо контент• 
Обробляємо замовлення• 
Розкручуємо, рекламуємо• 
Доставляємо товари до покупців• 
Приймаємо / повертаємо платежі• 
Підтримуємо покупців по питаннях доставки, оплати, користування порталом• 
Розробляємо акції всередині порталу, щоб приваблювати покупців• 
За все інше, що ми робимо для того, щоб Ви продавали більше (дизайн, форуми, тощо)• 

Ви отримуєте власні сайт-візитку + інтернет-магазин, а це сучасно і • 
обов’язково сьогодні!
Вам не потрібно наймати штат технічних працівників і платити їм  або • 
ж витрачати кошти на навчання уже існуючого, ми зробимо усе втричі 
дешевше.
Завдяки оригінальній ідеї порталу Ви отримуєте ряд переваг:• 

Вашими клієнтами стають  усі учасники і відвідувачі нашого • 
порталу, який ми постійно розкручуємо і рекламуємо.
Завдяки різним акціям, що будуть діяти на порталі клієнтам вигідніше купувати у магазинах • 
порталу
Ви не загубитесь в тенетах інтернету• 

Ваш фізичний магазин буде рекламуватися на нашому порталі• 
Вам не потрібно нічого вчитися і робити, бо ми самі займаємось всім, що стосується інтерет-• 
магазину
Вашими клієнтами стають громадяни не тільки Львова, а й всієї України• 
Ми зацікавлені у Вашому успіху, адже чим більше ми продаємо Ваших товарів тим більше • 
заробляємо
Ваші постійні клієнти отримують можливість зручної і швидкої покупки через Інтернет• 
Ви йдете в ногу з часом - використовуєте можливості електронної комерції• 

Чому Вам вигідно 
співпрацювати з 

нами?

1. Власний інтернет-магазин, який 
не є частиною групи магазинів нашого порталу

Ми даємо Вам в користування  стильний і функціональний інтернет-магазин. 
Він не є частиною групи магазинів зі спільними клієнтами, але безкоштовно 
рекламується на нашому порталі. Іншими словами, ми даємо Вам в користування окремий інтернет-магазин.

2. Ви все робите самі

Всю роботу, що стосується ведення інтернет-магазину, та обслуговування клієнтів Ви робите самі. Ми лише 
відповідаємо за технічну сторону, тобто забезпечуємо  коректну роботу і підтримку скрипта.

Ідея

 
Коли Ви, наприклад, починаєте, або коли хочете спробувати і не хочете 

багато платити за скрипт магазину, за його обслуговування, за кур’єрські послуги, коли 
не хочете розбиратися  із технічною стороною магазину, або не знаєте взагалі як це 
зробити. Або коли Ви краще знаєте толк в електронній комерції і хочете все робити самі.

Коли це 
вигідно?

Система управління інтернет-магазином• 
Стандартний дизайн інтернет-магазину• 
Розміщення вашого логотипу на сторінках інтернет-магазину• 
Підбір кольорової гами• 
Оптимізація магазину під пошукові системи• 
Реєстрація інтернет-магазину в  популярних пошукових системах• 
Хостинг, базовий 200 mb, субдоменне імя (www.Ваш магазин.Наш портал.), база даних mysql, • 
пошта
Технічна підтримка, консультації, оновлення версій інтернет магазину, базове навчання.• 

За що Ви 
платите?

Щомісячна оплатаЩомісячна оплата 249 грн249 грн

Запуск і налаштування (разово*) Запуск і налаштування (разово*) 249 грн249 грн

*Разово ви оплачуєте за  розміщення на хостинг, налаштування та запуск.

Скільки Ви 
платите?

Ми надаємо стильний і сучасний скрипт магазину із надзвичайно широкими • 
можливостями
Значна економія коштів порівняно з купівлею готового рішення• 
Поетапне вкладенння  коштів дає можливість  контролю їх використання (можна • 
зупинитися в будь-яку мить, якщо справи не підуть)
Безкоштовне розміщення на на нашому порталі• 
Аудиторія порталу стає вашими потенційними клієнтами• 

Ви самі ведете магазин, самі обслуговуєте клієнтів.• 
Вам потрібен комп’ютер з постійним доступом до інтернету, менеджер, який • 
обробляє замовлення і оновлює базу товарів, кур’єр, і людина яка знається на 
інтернет маркетингу.
Ви самі повинні займатися розкруткою магазину• 
Ви не є частиною групи магазинів нашого порталу зі спільними клієнтами.• 

Чому Вам вигідно 
орендувати 

магазин у нас ?

Індивідуальний дизайн.• 
Наповнення інтернет магазину товарами (імпорт з бази даних, з існуючого магазину, ввід вручну).• 
Наповнення контенту сайту інформацією клієнта, публікування статей, • 
новин, і.т.д.
Підготовка зображень для розміщення в магазині.• 
Навчання персоналу адмініструванню інтернет- магазином.• 
Кур’єрська доставка.• 
Інші додаткові побажання...• 

Додаткові
послуги

Недоліки

Зростаймо разом

Про це ми домовляємось окремо, адже є різні групи товарів, різні ринки і 
т.д. і т.п. Саме тому ми стараємося створити такі тарифні плані, які будуть 
вигідні Вам, а також будуть стимулювати нас продавати більше Ваших 
товарів.


